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【自己紹介】

〇小野寺 裕之 （１９６３年４月１５日 ６１歳）

〇慶応大学経済学部卒
〇1987年日本長期信用銀行、１９９９年日本興業銀行
２００６年東京海上アセットマネジメントを経て
現在 INRISE株式会社 社外取締役 他

〇そろばん元日本ー（３年連続：10段位） 指導経験１５年
現在、田町の学童保育で子供たちとそろばん授業開催

〇保有国家資格
①社労士 ②宅建士 ③証券アナリスト

〇HP: https://abacus-platform.jp

【座右の名】

『練習は嘘をつかない』

いわさきちひろ 著

2

商標登録済

https://abacus-platform.jp/


今後のAI社会に、１００％確実に、子供たちは放り込まれる。どうやって子供の将来を守っていくのか？

東京商工会議所令和４年８月号新聞
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総論
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今の世の中 実質賃金があがらない（物価高）

サラ金からの借金・借入型奨学金の返済苦 ⇒親に内緒のバイト

社会不安（貧困の拡大・経済格差・犯罪）

IT難民（現金が命）

闇バイトとルフィー事件
（おとなしい若者）

犯罪加担
（対老人）

〇なんで最近、こんな事件が日本では多いのだろうか？

犯罪履歴は消えない
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今の世の中（議論） ⇒ 本セミナーと何が関係しているの？？？

【１２個のKEY WORD】 ～闇バイトがなぜ流行るか？ 正しい道への誘導は、保護者の責任～

人口減少
対人関係が少ない

若手の増加（物が言えない）

円安海外の安い労働力

実質賃金低下コストカット経済 無料サービス

預金偏重
（投資に向かわない）

ベンチャー企業 少

金融経済教育の少なさ

リーダーシップ
政治家の不在

なぜ？どうして？の
言わせる教育の不足

コロナ禍の大弊害（①テレワークの認知②非常事態宣言③対話経験が少ない若手④SNS等の間違った使い方）

おとなしい若手が、金がなく、闇バイトに加担

★参考 何で沖縄には闇バイトが少ないのか？ 結・方言・本土に行く大学生多い・離島・環境
★唯一、残された今の平等とは何か？ ⇒ 勉強 ⇒ なぜ？ どうして？ 自分の意見



6第１回 将来を見通した生活設計～ライフプランと資産形成～ (youtube.com)

頭に入れるべき、 『①ライフプランの概念（＝FP）＋②金融の概念＋③インフレ対策の経済概念』

金融経済ナビより抜粋
（証券知識普及プロジェクト：日本証券業協
会、日本取引所グループ等参加等参加）

青の線をどう増やしていくかが金融経済

https://www.youtube.com/watch?v=DxRibaGsPLk
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なぜ？どうして？

お母さん、わかった！

お母さんのヒントで子供
は考えざるを得ない

全部教えてはNGなんです。
⇒全部教えることの弊害？

（例：指示待ち、先生が言ったか
ら正しい・・・・もう、これらはNG）

仮説検定を自ら実行＝〇 の判断

今日のセミナーの早わかり図

ヒントのみ（例：でも野菜最近高いね？）

リスク回避の人生を歩む

感謝・尊敬されます

（例）何で、お父さんの給料があ
がっているのに、おいしいレスト
ランに行かないんだろう最近？

（模範解答） お父さんの給料が上がる以上に物価が上がるんだ。ネットで実質賃金を調べます。
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各論①

お金との付き合い方（小生の銀行時代の考え方に基づいています。偏見もありますが・・・）

AI社会の爆発的到来へ

今までの定型的な事務作業、簡単な判断作業のAIシフト（仕事がAIにとってなくなる）

専門判断の作業領域の上昇

日本

世界経済の主役は将来もアメリカか
（＝GAFA企業のようなベンチャー企業）

円安・高齢化・人口減。アメリカが風邪を引けば日本も風邪を引く（一般常識）

【小生の考え方】
〇今は円の銀行預金は生活費のみ
〇要はインフレ対策に何をするかだけ
（実物資産への運用シフト等）
⇒怖いと思うと何もできません
⇒短期で物事を考えるから怖いとなる

アメリカ

子供たちの将来に向けた備え、そして教えを大人が、“なぜ”“どうして”の材料を与えるべき時期に
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値段

新しい
値段

昔の値段

欲しい人の線➊

数量

売りたい人の線❷

2020年３月ごろに、ドラッグストアで、お母さんは、マスク

を買うのにすごく苦労しました。これは➊の線が、右上にシ

フトしたからです。でも、❷の線はシフトしないのは、マスク

を作る会社が日本では少なかったからです。だから値段が

あがる。これは、正しいと思いますか（子供たちと議論）

➊の右下になっている線は、需要曲線と言います。逆に、❷の右上になっている線は、供給曲線と言います。

❷有名な歌手のチケットは、なかなかネットでも買えません。でも、会場の前には、値段を吊り上げて売っている悪い人がいます。
（＝ダフ屋）と言います。チケットが高くなって売ろうとする人は、理のある富の稼ぎ方とは言えません。

各論②

〇ものの値段は、この需要と供給の交点で決まること
〇付加価値を自ら考える基礎作りが、勉強する意味
（矢印Aにシフトすることが子供たちの将来能力）
〇しかし、ダフ屋のように人が困っているときの値段
の吊り上げは、道徳的にNG（渋沢栄一の教え）

シフト

ゲームが好きであれば、みんなが面白いというゲームを作れ（＝付加価値）
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各論③ インフレリスクに備えた実物資産（例：不動産、金、仮想通貨等）の中長期的な取組を！

日経平均は、不動産価格の先行指標と言われている⇒１年程度の遅れ

【①円安による外国人投資家の需要増】② 

【③コロナやウクライナ侵攻・米住宅ローンの影響】 

【②金融緩和によるインフレ】 

【④実質賃金は減る一方】 

不動産コンサルティング
要員は、各自選定して
おいた方が良い
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矢印の長さを伸ばせ！良い意味でのほったらかしと度胸

②不動産の絶対量は増えるわけがない。一方、お金がイン
フレで増える（価値が下落する）

※例えば、子供が増えないのに、大学が乱立⇒
大学の価値低下、経営難・・・・・
※不動産が有限なのに、円安で価値が下がれば、
不動産価格は上がるのは当たりまえ

保護者は、金融経済＋FPだけの理論のみならず、実物資産の勉強も含め、現在の経済が、庶民感覚として、
パッとしない状況を、きちんと自分の子供にきちんと、ヒント出し（正解を出すのではなく子供たちに考えさ
せることが重要です）ないと、将来リスクが発現してしまう？

ここ段階で怖くなる
（未勉強と不安と毛嫌い）
⇒中長期のほったらかし
運用での安心感を子供に

怖いなあと思う動揺線

ご清聴ありがとうございました。（onody380415@gmail.com）

①金融緩和によるインフレ（物価上昇）

mailto:onody380415@gmail.com
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